


- das Team

Ing. Mag. Christian Hammer, BSc.

Gründer, CEO ‘s Fachl

zuständig für Business Development, IT und Marketing

Mag. Markus Bauer

Gründer, CTO ‘s Fachl

zuständig für Infrastruktur und Standortmanagement



- Überblick

• mehrere Tausend Klein-, Kleinst- und 

Hobbyproduzenten in Österreich

• keine dauerhafte und leistbare 

Verkaufsmöglichkeit

• finanzielles und organisatorisches Risiko eines 

eigenen Shops

• keine Listung beim Einzelhandel möglich

• einzigartige Produkte, aber wo verkaufen?

• durch Verkaufsaktivitäten fehlt die Zeit zum 

Produzieren



- Geschäftsmodell

• Vermietung von Verkaufsflächen

• Obstkisten, Tische, Wandplätze, „Kühlfachl“

• unterteilt in Kreativ- und Kulinarikbereich

• ausschließlich an Kleinproduzenten

• ‘s Fachl stellt VerkäuferIn, Infrastruktur etc.

• ab 6,99€ zzgl. USt. Wochenmiete / Fach

• 10% Verkaufsprovision

• „Franchise“-Konzept



- Zahlen & Fakten

• Start: 12.Oktober 2015

• über 3.500 Produzenten in der Datenbank

• täglich über 2.500 Fachl belegt

• 8 Hauptstandorte, 4 Nebenstandorte in 

Österreich

• 8 internationale Standorte und 4 Nebenstandorte 

in Planung

• über 300.000 verkaufte Produkte

• über € 2.500.000,- Einnahmen für Mieter



- Standorte

Wien
Linz

Graz

Klagenfurt
Villach

Salzburg

‘s Kastl

Dornbirn



- Standorte

Vilnius

Wien
Linz

Graz

Klagenfurt
Villach

Salzburg

‘s Kastl

Rosenheim

München

Hamburg

Dornbirn

Bozen

BerlinBremen

Bern



- Direktlogistik 2.0 ?

• Aufgabe: Zusammenführung von Nahversorgern und 
Direktvermarktern

• Aufgabe: Visualisierung und Bewusstseinsbildung der 
Endkunden, dass die angebotenen Produkte aus der 

Region stammen

• Aufgabe: langfristige regionale Unterstützung, 
nachhaltig und stabil

• Alleiniger Aufbau einer regionalen Logistik langfristig 

nicht rentabel und ökonomisch

• Organisationsaufwand als alleiniges Projekt sehr hoch

• eigene Entwicklung eines Gesamtkonzeptes finanziell 

und personell sehr aufwendig



- Anforderungen

• Entwicklung Brand / Marke

• Entwicklung Organisationsprozesse

• Business Case

• Konzeption und Entwicklung Supply Chain - IT Prozesse

• Konzeption und Entwicklung Verwaltung - IT Prozesse

• Nutzung von Nahversorgern od. bestehender 
Infrastruktur

• Grafiken / Designs und Drucksorten

• Social Media



- Lösung

• Entwicklung Marke um Endkunden prägnant auf 
die Regionalität / Wertigkeit hinzuweisen

• Bewerbung des Konzeptes für entsprechende 
Zielgruppen

• Betreuung Produzenten / Händler (Terminvereinb., 
pers. Kontakt …)

• Logistikplanung für Abholungen, Kommissionierung 
und Befüllungen der Standorte

• automatisierte IT-Prozesse um effizienter zu sein

• Nutzung weiterer Vertriebswege: „fahrendes Fachl“ 
am Markt, Direktzustellung an Haushalte über 

Webshop

• Gesamtlösung könnte ‘s Fachl heißen



- Kontakt

‘s Fachl Headquarter

Adresse: Weitlofgasse 14, 1180 Wien

Ansprechpartner: Ing. Mag. Christian Hammer
Tel: 0676/849589200

Mail: info@fachl.at

Web: www.fachl.at

mailto:info@fachl.at
http://www.fachl.at/

